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RENDEZ-VOUS AVEC UN
ACHETEUR ?

Pour
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— LES 8 ETAPES A SUIVRE

Se rendre sur le site de l'évenement ou telecharger
l'application mobile Vinexposium (QR code).

Se connecter en utilisant votre adresse mail et votre mot de
passe.

Cliquer sur la liste des acheteurs disponible dans votre
compte membre de l'équipe.

Rechercher le(s) acheteur(s) qui vous intéresse(nt) en utilisant
la barre de recherche ou les filtres.

Recommandations : entrez en contact avec les bons exposants

Envoyer une demande de rendez-vous en cliquant sur

l'icone du calendrier. Il est également possible de contacter
les acheteurs par message.

Suivre vos rendez-vous.

Suivre vos messages.

VINEXPOSIUM | TUTORIAL - Comment planifier un rendez-vous avec un acheteur ?



— ETAPE 1
SE RENDRE SUR LE SITE DE L'EVENEMENT

1.1 Se rendre sur le site de l'événement

e Wine Paris - https.//wineparis.com/newfront

e Vinexpo Asia - https.//vinexpoasia.com/newfront

e Vinexpo Americas - https.//vinexpo-americas.com/newfront

e World Bulk Wine Exhibition - https.//worldbulkwine.com/newfront

1.2 Télécharger l'application mobile Vinexposium

Depuis lApp Store ou le Google Play store

Scannez ce QR code

Etape 2 e
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https://wineparis.com/newfront
https://vinexpoasia.com/newfront
https://vinexpo-americas.com/newfront/home
https://worldbulkwine.com/newfront

— ETAPE 2
VOTRE COMPTE

Cliquer sur « Se connecter » et saisissez votre adresse mail et votre mot de passe.

1517 Fabeuary 2027

Discover ~  Exhibit «

Wine Paris
Elevating international wine &
spirits

15-17 February 2027

[ Boskyeurstand

Please use the information that you indicated during your
registration or that you received by email

LOGIN

Forgot Password?

WINE PARIS

Expand wine &
spirits internationnally.

- LY, Si vous ne vous souvenez plus de votre mot de
- - passe, cliqguez sur « Mot de passe oublié ».
m - N Vous recevrez un mail avec un lien pour en
w creer un nouveau.
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« Vous n'‘avez pas encore ajouté de Membre de l'équipe a votre page
entreprise ? Accedez a votre page entreprise, puis rendez-vous dans
l'onglet « Membres de l'équipe » et ajoutez-les en tant que « Membre »
ou « Administrateur ». Toute personne disposant du role « Administrateur
» peut basculer vers la page entreprise depuis son compte.

\ / o Le profil du représentant sera immediatement approuve et il recevra un
' e-mail de confirmation.
L4 S
w

« L'email choisi pour le membre de l'équipe ne doit pas étre dgja associe a
un compte. Cet email ne sera pas communique, il sera strictement utilise
comme identifiant.

« Lesrendez-vous sont organisés directement depuis le compte de
Membre de l'equipe.

09-11 February 2026
e + "

DISCOVER ~  EXNIBIT ~  viST ~

I\ Team members

N7

Vinexpesium
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— ETAPE S
LA LISTE D’ACHETEURS

Complete your profile
T1% ) & s tegorie © Produsct

oo

e Se connecter a votre compte.
e Cliquez sur liste des acheteurs.
e | a liste des acheteurs s'affiche.

CHAMPAGHNE

o La liste des acheteurs est mise a jour toutes les 5

LY, minutes.
- ~ o |esacheteurs s'inscrivent tous les jours, et beaucoup
"\ le font 3 semaines ou moins avant l'evenement.
w « Veillez a consulter regulierement la liste des
«Ravier» Raviers Raviére ac h eteurs.

ajzlejr|tjyjujijolp

qls|diflglh]ilk]j!|m

B w|xlclv|bin| ‘- s

2 @ espace m
® 9 Etape 4 e
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— ETAPE 4
CHOISISSEZ LE PROFIL DES ACHETEURS

Pour effectuer une recherche dans la liste des acheteurs, plusieurs possibilités
s'offrent a vous :

4.1 En utilisant la barre de recherche

Tapez le nom de l'acheteur ou de l'entreprise si vous le connaissez.

r o« Exhibit v Visit v Academy «  Media  Practicalinformation ~ e S 15e S

Buyers

Filters

Parys diorigine

Activing principats ‘
Prodults dintéret

Pays! Régins Finbéret

Mombre de bouteilles achetées ou L

T de culture drinténet

Gamme de prix dringérét

Taille de Nentreprie

Dégartement de fentreprise

09:39
Statut des render-vous exdstants. .
Q Ravie
Rendez-vous existants
Nathalie Ravier

Vinexposium

«Raviers Raviers

Raviére

ajzle|r|t]yjulijolp

alsld|flglh}lilk]!|m

B w|xlc|v|bln]"

123 @ espace

®
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4.2 En utilisant les filtres

Selon les filtres proposes, seélectionnez celui ou ceux que vous souhaitez. Une fois le(s)
filtre(s) selectionné(s), la selection sera automatiquement mise a jour.

Si vous souhaitez supprimer un filtre : cliquez sur la croix en haut dans « Vos filtres ».
Vous pouvez egalement le decocher sur le cote.

Il est également possible d'effacer tous vos filtres en cliquant sur « Réinitialiser tout ».

TOUS LES RENDEZ-VOUS VINEXPOSRM

v

Découvrer ~  Exposez »  Wisilez ~  Academy - Médias  Informations pratiques ~  BeSohits e 8o
I- CHAMPAGNE
e GRAND CRU

Filtres

Parys dorigine

i activity

Products) of inberest
Countries Regions of interest

Busmber of botthes purdhased or im..

Etape 5 e
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— ETAPEDS
RECOMMANDATIONS

* Accédez a la section Networking.

e Cliquez sur l'onglet Recommandations.

e Les recommandations s'affichent, avec les profils suggéreés ainsi que leur score de
compatibilité correspondant.

Les recommandations sont établies a partir de l'ensemble des catégories renseignees
par les exposants et les acheteurs, avec une pondération plus importante accordée aux
criteres suivants :

o Pays de production

o Gamme de prix

o Type de produit
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e Dans la liste des acheteurs, vous pouvez egalement trier les résultats afin d'afficher
en priorite les profils recommandeés.

Buyers
Filters

Recomemended for you &
Sorted alphabetically. switch to "Recommended for You® to personalise this list with Al precision.
Haome Country/Region N

e Apres l'envoi d'une demande de rendez-vous, une sélection des acheteurs les plus
pertinents vous est proposee.

Meeting Sucoessfully Requested!

rased on your activity, you may alse fike:

Sew all recommendations *

* Vous recevrez eégalement des campagnes d'e-mails mettant en avant jusqu'a 10
recommandations personnalisees.

Etape 6 e
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ETAPE 6

ENVOYER UNE DEMANDE DE RENDEZ-VOUS

Ily a deux fagons de prendre un rendez-vous

5.1 En cliquant directement sur l'icone « calendrier » de la liste des acheteurs

Filters

& Copy link to applied filters

HOME COUNTRY

MAINACTIVITY

COMPANY SIZE

PRODUCTIS) OF INTEREST

COUNTRYIIES) / REGIONIS] OF INTE

t el
B ¥

BUYERS

YOURFILTERS:  nathalie

@ Viewsd

<

Nathalie Ravier

test
VINEXPOSIUM

[ 09:39y

Q Ravier

«Ravier» Raviers Raviére

ajlzje|rjtjyjulijolp

NUMBER CF BOTTLES PURCHASED. alsjd]tlglh]lijk]!Im
wixjclv]b|n}"
TYPE(S) OF CULTURE OF INTEREST (4] &

23 @ espace
SALES FRICE RANGE(S) OF INTEREST

®

VINEXPOSIUM | TUTORIAL - Comment planifier un rendez-vous avec un acheteur ? 10



5.2 En cliquant sur le profil de l'acheteur

Exemple de page d'un acheteur : vous pouvez y trouver ses informations personnelles et
ce quil recherche.

(MBIT » VIS v ACADEMY v MEDIA v PRACTICALINFORMATION »

Matchmaking Information Nathalie Ravier

Vinexposium

Mathalie Ravier
gt Beest

Additional Information

Nathalie

» Sivous recevez une demande de rendez-vous, il est impératif que vous
répondiez en acceptant ou en refusant la demande. Il est également possible
de reporter la réunion en proposant une autre date et/ou une autre heure.

» Les rendez-vous ne sont planifiés et les créneaux horaires réserves que
lorsque les deux participants ont accepte le rendez-vous.

"‘ o Les représentants de votre equipe sont les seuls a recevoir une notification
sur la plateforme et une naotification par e-mail pour chaque étape du
processus de prise de rendez-vous. Vous ne recevrez rien sur votre page
entreprise. C'est pourquoi il est important d'enregistrer un membre de
l'equipe avant de prendre des rendez-vous.

« Ily a une limite de 20 demandes de rendez-vous par semaine (par entreprise).

VINEXPOSIUM | TUTORIAL - Comment planifier un rendez-vous avec un acheteur ? |



Vous pouvez choisir le créneau avant de rediger votre message pour réserver votre
rendez-vous.

Vous demandez un rendez-vous avec : le nom de l'acheteur est déja sélectionné.

“Qui participera a la réunion de votre coté” : vous pouvez gjouter les autres
membres du profil de votre entreprise.

“Ajouter d'autres délégués” . vous pouvez inviter d'autres membres en utilisant leur
adresse electronique (ils doivent dgja avoir un compte).

“Emplacement” : sélectionnez 'emplacement du stand.
“Durée” : de 15 a 30 minutes.

“Objet” : motif de la réunion.

“Message” : pour expliquer brievement votre demande.
Sélectionnez la date et l'heure.

Cliquez sur « Demander une réunion ».

Who will participate from your side:

Subject

Content

Etape 7 e
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- ETAPE7
SUIVRE VOS RENDEZ-VOUS

Grace aux différents codes de couleur, vous pouvez voir le statut de vos rendez-
vous dans le menu de gauche.

* “Vous demandez un rendez-vous” : sélectionnez les membres de l'entreprise

que vous souhaitez rencontrer.
* “Ajouter d'autres délégués” . vous pouvez inviter d'autres acheteurs en utilisant
leur adresse mail (ils doivent déja avoir un compte).
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ETAPE 8
SUIVRE VOS MESSAGES

* Afin de ne pas surcharger les boites mail des acheteurs, le nombre d'envoi des
demandes de rendez-vous est limite.

e |ly aune limite de 20 demandes de messages par semaine (par entreprise).
* Une fois le message envoye, la personne recevra une notification.

e | 'étoile vous permet de marquer un acheteur comme “Favoris” et de le retrouver
ensuite dans la section « Favoris » du profil.

Vous pouvez désormais trier vos messages a l'aide de filtres :
¢ Un filtre vous permet de voir qui a initié la discussion.

e | 'autre vous permet de selectionner les contacts avec lesquels vous avez des
rendez-vous valides, en attente, entrants, annulés ou pas de rendez-vous.

Messages

Vinexposium

Nathalie Ravier

Digital Solutions Director

‘?‘ CAMILLE HEROULT 6 masths a0
® PROFILE PREVIEW test 1

o Distillerie HERQULT 6 monts age
test

Rag
n E:inuda za

Vinexpotium
You: all good

you would like to send to the other (2
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CONTACT

Pour toute information technique concernant vos stands ou
lorganisation du salon, remplissez le formulaire a l'adresse suivante :

https.//www.vinexposium.com/contact/

Pour toute question commerciale, contactez :

https./ wwwyinexposium.com/contact/

Pour toute question liée a la facturation, contactez:

ttps:./wwwyinexposium.com/contact/

WWW.Vinexposium.com


https://www.vinexposium.com/contact/
https://www.vinexposium.com/contact/
https://www.vinexposium.com/contact/
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